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Makler verkaufen Emotionen

LINZ. Der Immobilienmarkt in
Oberésterreich ist heil um-
kiampft. Um als Makler beim
Kunden den Stich zu machen,
ist effizientes Marketing ge-
fragt.

VON ELKE BRANDSTATTER

Bei insgesamt 928 aktiven
Kammermitgliedern in der
Fachgruppe OO Immobilien
und Vermogenstreuhdnder ist
die Konkurrenz groR. Daher
ist Initiative gefragt: ,Es reicht
nicht aus, eine Bautafel zu
montieren. Durch Marktkennt-
nis, Marketing-Mix, Inszenie-
rung und konsequentem Kun-
denmanagement erzielt man
am Immobilienmarkt Erfolge*“,
so Philipp Kaufmann, Immobi-

lientreuhdnder und Sachver-

stindiger, der dies auch im
Rahmen der Maklerausbildung

" Immobilien Uberblick

predigt. Produkt, Platz, Preis
und Promotion, das sind die
vier ,Ps*, die Makler, Bautrédger
und Investoren bei Immobilien
beachten sollten, was sie aber
nicht immer tun. Eine an der
Fachhochschule Kufstein
durchgefithrte Studie zeigt
auf: Nicht einmal zwei Fiinftel
der Befragten haben ein richti-

ges Verstindnis von Immobi-

lienmarketing.

Mehr als nur Quadratmeter

Fir ein effizientes Marke-
ting muss ein Objekt von Be-
ginn an beim Interessenten
Emotionen wecken. ,Der Kau-
fer kauft nicht Quadratmeter,
sondern ein Zuhause“, so
Kaufmann. Dem sollte auch

die Anzeige geniige tun: ,Nur .

Quadratmeter aufzulisten ist
nicht sinnvoll, viel wichtiger

sind Angaben zur Raumauftei-
lung. Auch Fakten tber die
Umgebung, wie etwa die Nédhe
zur Bushaltestelle oder zur
Schule sind bei Immobilien
von Bedeutung”, sagt auch Mi-
chaela Nimmervoll, Obfrau
der Immobilien- und Vermo-
genstreuhénder der WKOO.
,Voraussetzung fiir die emo-
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Immobilientreu-
héander und Sach-
verstandiger

in Linz

tionale Vermarktung ist Kun-
denkenntnis: Sucht der Inte-
ressent etwa ein Objekt mit
Néahe zum Sportzentrum, weil
er gerne Tennis spielt?“, so
Kaufmann. Ganz im Sinne des
Customer Relationship Ma-
nagements: Nur wer die Be-
diirfnisse  seiner  Kunden
kennt, kann ein optimales Ob-
jekt fir sie finden.

Die = Vermittlung eines
Mehrwerts gilt aber nicht nur
fir Wohngebaude, auch Ge-
werbeimmobilien ,leben” vom
Zusatznutzen. ,Ein Arbeitge-
ber mietet ein Biiro, um Ar-
beitsplitze, Mitarbeiterzufrie-
denheit und Kundenakzep-

_ tanz zu schaffen“, so Kauf-

mann. Kann dies vermittelt
werden, lieBe sich dadurch
auch ein hoherer Mietpreis
rechtfertigen.

PREISE: Hochste Mieten fiir Geschdifte in New York
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LEBEN MIT STIL FUR
LIEBHABER DES BESONDEREN

FARBERHAUS in Zwettl/Rodl am Marktplatz:
Birgerhaus mit Empirefassade, Nfl. ca. 470 m?,
Denkmalschutz, Grundfl. 1287 m2. Wirtschafts-
gebaude, Nfl. ca. 146 m? Gewdlbe, Balkendecken.
Alleinverkauf durch: Mag. Dr. Hubert Hofmann

Kaufpreis: VB € 440.000,~-
www.hofmann-immobilien.at
RIED - LINZ - WELS

ﬂ R E u WIEN - SALZBURG

LINZ-URFAHR: Neue Mietwohnungen

» Dachbodenausbau!
» ausgezeichnete Infrastruktur
» 1 bis 4-Zimmer-Wohnungen ¥
» teilweise zweigeschoBig mit Terrasse! =~
» phantastischer Ausblick
» hochwertige Ausstattung
» Bezug ab Juni 2008

» Tiefgaragenstellplatze

IMMOBILIEN

Attraktive Mietwohnungen in Neubau
und historischem Altbau am Pfarrplatz

Pfarrplatz 10, 10a

und Lederergasse 3

+ 2 Dachterrassenwohnungen
mit 116 m* Wohnfiache und
15 m* Dachterrasse

« reizvolle Mietwohnungen

zw, 46-82 m*
« ein Geschaftslokal zum
Pfarrplatz mit 97 m*
zur Vermietung
* Panglaza in Prampletztiefgarage | po o ooreliung: 1.
Kontakt: Hr. Rahmat
0732/805 BO5 - 16 .
0864/100 65 05 o~
rahmat@hausundgrund.at HAU S &Gn UN D

Full-Service ist unser Service

www.hausundgrund.at
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DUnne Wande sind out, Masse hat Klasse!
Mehr unter www.eder.co.at

Nobelste Einkaufsstrafden

Zukunft Bauen.

Noch iibersichtlicher

Neben der gewohnten Gliederung der
Immobilieninserate auf den Folgeseiten
nach Objektart (Hauser, Wohnungen,
Geschiftslokale und Biiros) und der wei-
teren Einteilung nach Kauf, Miete,
Pacht,... wird ab heute auch die Auflis-
tung der Eintrage nach Bezirken vorge-
nommen. Das macht die Nutzung des
Immobilienteils der OONachrichten fur
unsere Leser noch tibersichtlicher und
rascher. Uberdies finden sich die Gewer-
beimmobilien ab sofort in einem eigenen
Block.

Wohnungen knapp

46.000 bis 47.000 neue Wohnungen
werden heuer nach Angaben des Gster-
reichischen Verbands gemeinniitziger
Bauvereinigungen auf den Markt kom-
men. Ben6tigt wiirden aber rund
53.000, so Obmann Karl Wurm. Der
Verband geht daher davon aus, dass sich
die Knappheit in héheren Mieten nie-
derschlagen werde.

New York hat in einer
diese Woche veroffentlich-
ten Rangliste der teuersten
EinkaufsstraBen ,die Nase
vorne“, Fiir einen Laden an
der 5™ Avenue in New York
miissen die  weltweit
hochsten Mieten gezahlt
werden. Angaben zu No-
bel-Einkaufsmeilen in
Wien oder Salzburg finden
sich in der Studie keine.

Fur ein ebenerdiges Ge-
schift muss ein Mieter in
der New Yorker 5% Avenue
umgerechnet 849 Euro pro
Quadratmeter und Monat
hinblattern, geht aus einer
kirzlich veroffentlichten
Marktstudie des Immobi-
lienberatungsunterneh-
men Location Services
hervor. Auf Platz zwei und
drei folgen die Causeway
Bay in Hong Kong und die
Madison Avenue in New
York.

Mit der Avenue des
Champs Elysées in Paris

folgt der erste europdische
Standort auf Platz vier, ge-
folgt von der 57% Street in
New York, der New Bond
Street in London und der
Ginza in Tokio. Auf Platz
zehn hinter Zirich und

A i

New York sticht alle anderen Stiadte aus.

Genf liegt die Grafton Street
in Dublin. Die Monatsmiete
in der Zurcher Bahnhofstra-
Be betragt pro Quadratme-
ter umgerechnet 392 Euro,
jene in der Rue du Rhoéne in
Genf bei 381 Euro.

(Fediuk-Winter)

Lesen Sie heute auf Seite | 3 Mobel: 50 Fragen, 50 Antworten von Willi Fehlinger

Alles, was Bauherren

wissen sollten!

Bestellen Sie die praktische WimbergerHaus Bau-
herrenmappe mit 40 Musterhdusern sowie allen
Tipps und Infos zum Hausbau. Jetzt kosTeEnLOS
anfordern unter WWwW.WIMBERGERHAUS.AT.

Fertlg, aber Ziegel.

WimbergerHaus

Ein paar SCHRITTE

zum Landestheater §

Montag bis Sonntag, 18 -6 Uhr
Sa, So u. Feiertag, 6 - 18 Uhr

Einheitlicher Tarif:
NUR € 2,

Zufahrt tber Westtangente —
KapuzinerstraBe — Steingasse
oder Baumbachstrae und
WaltherstraBe
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